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¿Qué es lo que une todo?¿Qué es lo que une todo?
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Persona
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¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?



Cliente

TU
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Equipo Producto

Cuerda



EsfuerzoEsfuerzo

¿Quién eres?¿Quién eres?
¿Qué planes tienes?¿Qué planes tienes?

¿Estás dispuesto a pagar el precio?¿Estás dispuesto a pagar el precio?

TU
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IntegridadIntegridad PasiónPasión
TU

“La integridad sin conocimiento es débil e inútil, y  el 
conocimiento sin integridad es peligroso y terrible .” 

Samuel Johnson



Producto
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¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?
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¿Qué diferencia a
tu producto?

¿Por qué 
comprarte

a ti?
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¿Qué hace 
tu competencia?



Partner
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¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?



El Cliente
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Sus necesidades
¿Qué le mueve? 
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Personalidades
¿Cómo es tu cliente? 

El cliente ideal
¿Qué deseos tiene?



Progreso
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¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar?



PRODUCCIÓN LAB MASTER LAB
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PRODUCCIPRODUCCIPRODUCCIPRODUCCIÓÓÓÓNNNN



“Puedes hacer lo que no puedo.“Puedes hacer lo que no puedo.

Puedo hacer lo que no puedes.Puedo hacer lo que no puedes.

Juntos podemos hacer grandes cosas.”Juntos podemos hacer grandes cosas.”

Madre TeresaMadre Teresa
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4P4P4P

¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?¿Cómo te ves en 5 años?

¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?¿Ofreces algo mejor?¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar?¿A quién quieres llevar? FuegoFuegoFuegoFuego
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4P4P4P

¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?¿Cómo es tu cliente ideal?



“El éxito es un proceso.” Martin Kaiser
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